zoom reportera

W dniach 5-7 marca br. bylismy z naszym
reporterskim zoomem na seminarium struktury
Renaty i Piotra Zarzyckich z firmy CaliVita
International. W zasniezonej, cudownej scenerii
zalewu Chancza w woj. Swietokrzyskim szkolito
sie ok. 70 0s0b dziatajgcych w tym MLM.
Wszystko dziato sie w korytnickim Centrum

Szkoleniowym ,Cztery Wiatry” koto Szydtowa.

Seminarium

Top Liderow
CaliVity nad

ad Chancza wziglismy udziat

w cafej serii profesjonalnych

i inspirujgcych wykfadow.

Marzena Kopta oméwita cztery
czynniki sukcesu: - Po pierwsze - marzenia.
Warto opusci¢ tunel, czyli ograniczajace nas
przekonania i zobaczy¢ perspektywe. Mie¢
marzenia wielkie, a czasem ocieraé sie o te
prawie niemozliwe do realizacji. Po drugie
- cele. Wyznacza¢ trzeba sobie nie tylko cele
materialne, ale takze mentalne, duchowe.
Bo jesli nawet posiagdziesz wszystkie dobra
tego Swiata, to Twodj cel mentalny, wcigz
bedzie Ci¢ motywowat. Szukaj uczucia,
jakie towarzyszy Ci kazdego dnia w MLM
- radodci, frajdy, pasji, satysfakgji ze
zwyktego ,dziekuje” ustyszanego od swojego
wspdtpracownika. Po trzecie - nisza. Jesli
chcesz by¢ tak ,jak wiekszo$¢”, to bedziesz
miec na ,jak wiekszo$¢”. Badz oryginalny,
daj sie zauwazy¢. | po czwarte - badz
pierwszy. Przytocze stowa Joe Vitale:

,Wszechswiat podsuwa
pomyst nowego produktu lub
ustugi kilku osobom na raz,
bo wie, ze ¢zgsC z nich znajdzie
wygodng wymowke i nie
podejmie sie zadnych dziatan.”

Chancza

MAREK WYRZYCHOWSKI

Wiec jesli masz jakis pomyst, to nie
zwlekaj. Dziataj, nie daj sie uprzedzi¢
komus innemu. Wszechséwiat kocha
predkos¢! - powiedziata Marzena.

Wstydem jest baé

si¢ niepowodzen

Bozena Zarzycka zaprezentowata wyktad

pt.: ,Lawina przyjemnosci i emocji

towarzyszacych budowie biznesu

MLM.” Méwita: - Emocje, entuzjazm,

spontaniczno$¢ i pasja, to niezwykle

istotne warunki odniesienia sukcesu

w MLM. Jesli chcemy zaraza¢ ludzi

biznesem, jesli chcemy zeby podazali

razem z nami, to musimy méwic o nim

z zyciem, z entuzjazmem. Budowanie

biznesu MLM to nie tylko same

przyjemnosci, to przede wszystkim praca,

réwniez nad samym soba - pokonywanie

whasnych stabosci, lekéw. Nie nalezy

ttamsi¢ emocji w sobie, ale pozwoli¢ im

dziata¢ na naszg korzys¢. Jesli bedziemy

mowic i pracowac entuzjastycznie,

to zarazimy tym innych, a sukces przyjdzie

szybciej niz sie tego spodziewamy.
Marzena Kolano miata wyktad

na temat: ,Niepowodzenia w biznesie

- mozliwosci radzenia sobie z nimi”.

Poruszyta w nim znaczenie niepowodzen

i sposéb ich odbioru w biznesie. Wedtug

niej sposéb, w jaki odbieramy porazki

warunkuje osiagniecie lub nieosiagniecie

stawianych sobie celéw. Powodzenie

to ciag przydarzajacych sie niepowodzen.
Przydarzajgce sie porazki sg sposobnoscia
do inteligentniejszego rozpoczynania

na nowo. Nie ma wstydu w uczciwym
niepowodzeniu. Wstydem jest ba¢

sie niepowodzerr. To co mineto, jest
uzyteczne tylko o tyle, o ile wskazuje drogi
i mozliwosci postepu. Jesli wyciagamy
wnioski z popetnianych btedéw, nasz
biznes bedzie rozwijat sie relatywnie
szybciej i prezniej. By osiggnaé marzenia,
trzeba przejs¢ przez szereg niepowodzen

- czy nam sie to podoba czy nie, bo wtedy
one pokazuja nam drogi rozwoju

i mozliwosci osiagania tego, co na dzien
dzisiejszy jest dla nas nieosiagalne.

To, kim si¢ stajemy w trakcie
drogi jest bardzo wazne,
przez co frajda z uzyskania
wymarzonych celow jest
jeszcze wigksza.

W MLM liczy sie charyzma
Ciekawe wyktady miato réwniez mtode,
przedsiebiorcze matzenstwo Justyny
i Marcina Radon, ktérzy sg cztonkami
,Klubu TOP Lideréw MLM”. Marcin
moéwit o tym, ze: , Tylko zawodowcy
odnosza sukcesy”, a Justyna wyznata
»Sekret Srebrnej Palmy. Pie¢ warunkow
osiagniecia tytutu.”

Réwniez znakomicie wypadta
Matgorzata Ryba - jedna z najlepszych
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liderek w grupie Zarzyckich, ktéra
mowita o tym , Dlaczego kupujemy”.
Matgosia jest najlepszym przyktadem
tego, ze dzieki charyzmie i inteligentnej
pracy w MLM, pomimo wielu
obowiazkéw rodzinnych, mozna
odnies$¢ swietne wyniki. Ta mama
bardzo matych dzieci powinna by¢

w branzy przyktadem dla wszystkich
maruderdw, ktérzy brak wynikéow

z lenistwa najczesciej zganiaja

na zty system lub nadmiar obowiazkéw

pozabiznesowych. Brawo Matgosial

Dziekuje ze tzami w oczach
Gosémi specjalnymi, ktorzy réwniez
zaprezentowali swoje autorskie
prelekcje, byli: redaktor naczelny
»Network Magazynu” - Maciej
Maciejewski oraz cztonek ,Klubu TOP
Lideréw MLM” - Piotr Jabtoriski, ktory
na co dzieh wspdtpracuje z firmg
Lifestyles. O recenzje tych wyktadéw
poprosilismy Piotra Zarzyckiego, ktéry
powiedziat: - Drugi dzieh naszego
szkolenia byt niezwykle interesujacy.
W5sréd wyktadowcdw, znaleZli sie tego
dnia dwaj goscie specjalni. Jako pierwszy
z nich zabrat gtos Maciej Maciejewski.
Zanim sie zorientowali$my juz

pojawialy sie na sali salwy Smiechu. Tej
umiejetnosci wprowadzenia do wyktadu
moga Maciejowi pozazdrosci¢

najlepsi szkoleniowcy. W niezwykle
krétkim czasie udato mu sie dotrzeé

do stuchaczy. Ustyszelismy o ideach
»Network Magazynu” i Grupy MLM.

O planach na przysztos¢, ktére maja
doprowadzi¢ do zmiany wizerunku

MLM w spoteczenistwie. Wiele stéw
poswiecit Klubowi Top Liderdw,

ktérego jest twodrca. Opowiedziat nam

o planach tej ekipy, o celach, jakie sobie
postawifa, zeby poméc catej branzy.
Wyktad Maciejewskiego to niezwykle
precyzyjna i uporzadkowana mieszanka
faktow, celéw, nadziei i wiary w to, ze te
osoby, ktére w obecnej chwili zajmuja
sie MLM i robig to dobrze, wkrétce beda
na szczytach tego biznesu, bo wedfug
niego, ta branza dopiero na naszym rynku
raczkuje. Niesamowitg rzecza byto, kiedy
w czasie porywajacego wykfadu nikt

sie nie zorientowal, ze czas wystapienia
prawie sie skonczyt. Nawet redaktor byt
zaskoczony, ze tak szybko mineta godzina
wyktadu. Tej klasy méwcéw nie spotyka
sie czesto na szkoleniach czy seminariach.
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Drugim prelegentem byt Piotr
Jabtonski - relacjonuje Piotr Zarzycki.
- To istny ,malarz” marketingu.
Mistrzostwo, jakie posiadt w umiejetnosci
prowadzenia wyktadéw byfo widoczne
juz w pierwszych minutach. Swoimi
stowami wrecz malowat obrazy w naszych
umystach. Ustne wypowiedzi uzupetniat
niezwyklymi prezentacjami wizualnymi.
Jak licencjonowany aktor zademonstrowat
spektakl wyrazania swoich uczu¢ w sposéb
nie tylko subtelny i delikatny, ale réwniez
sugestywny i bardzo mocno oddziatujacy
na stuchaczy. Po wyktadzie wiele oséb
dziekowafo mu za to wystapienie. Byly
réwniez osoby, ktére stowo ,,dziekuje”
wypowiadaty z mocno wilgotnymi
oczami. Wyktad Piotra byt niezwykle silnie
motywujacym i wzruszajacym wydarzeniem
naszego szkolenia. Szkoda, ze miat tylko
90 minut na swoje wystapienie. Teraz
zatuje, ze nie oddatem mu czesci swojego
czasu, by mégt méwi¢ dtuzej. Bede to miat
na uwadze w przysztosci - powiedziat nam
Piotr Zarzycki.

Oczysci¢ umyst

Kiedy w 1992 roku po raz pierwszy
pokazano Renacie i Piotrowi Zarzyckim,
co to jest marketing sieciowy, zrozumieli
z tej prezentacji, iz maja bardzo mato
czasu dla rodziny i mato pienigdzy,

ale jedli zaczna dziata¢ w MLM,

to w przysztosci moga mie¢ duzo czasu

i pieniedzy na spefnianie marzen. Ciezka
praca podparta nieustannym dazeniem
do konkretnych, wyznaczonych celéw,
szybko zostata nagrodzona. Dzisiaj
znajduja si¢ na pozycji podwdjnej ztote]
palmy - najwyzszej w CaliVita Polska
i jednej z najwyzszych na $wiecie. Oznacza
to, ze wypracowali strukture biznesowa,
w ktérej wyksztatcili minimum dziewigé
grup menedzerskich. Naleza réwniez
do Klubu TOP Lideréw MLM. Sa twércami
dziesigciu duzych portali internetowych
o tematyce zdrowotnej i biznesowej. Piotr
napisat dwie ksigzki o MLM. Uwielbiaja
podroéze - na to szkolenie przyjechali
prosto z Okecia, gdzie wyladowali
po kenijskim safari.

Jako pierwsza wystapita Renata,
w prezentacji zatytutowanej ,Uwolnij
swoje pragnienia”: - Bardzo czgsto
ludzie maja marzenia, ktére do konca
pozostaja tylko marzeniami. Sprawca
takiej sytuacji sg ograniczenia i brak
mocnego pragnienia realizacji marzen.
Pragnienia sg sita sprawcza wszystkich
naszych osiagnieé, wszystkiego,
co w zyciu robimy. Nalezy pamietac,
ze jest rbwniez w naszym zyciu takie
zjawisko, jak pragnienie negatywne.
Czesto sg wokét nas tacy ludzie, ktérzy
emanuja negatywnymi pragnieniami.
Co wtedy? Oczywiscie trzeba ich unikaé.
Negatywnych pragnien i emocji takze
nalezy sie pozbywa¢ ze swojego umystu.

Nie mozemy np. innym
ludziom zyczyC czegos
ztego, nie powinnismy byc
zazdrosni, trzeba sig rowniez
nauczyc odrozniac przyjaciot

rawdziwych od sztucznych.

ylko prawdziwi pomoga nam
0siagnac sukces.

Na koniec spotkania na scene wyszedt
Piotr Zarzycki. Spokojny, opanowany
i jak na ,0jca” tak poteznej struktury
przystato, méwiacy tylko konkrety:
- Dlaczego ludzie tamig zasady?
Dlaczego ludzie, znajac kodeks drogowy,
notorycznie naruszajg jego przepisy?
Dlaczego wsiadajg do samochodu
po pijanemu? Dlaczego, kiedy doktadnie
wiedza, w jaki sposéb odnies¢ sukces
w MLM, nie pracuja tak, zeby go
odnies¢? Bo kombinujg i famig zasady.
Jesli péjdziecie rozmawiaé z ludzmi
famiac zasady, wroécicie bez efektéw.
W MLM trzeba znaé zasady i sztywno ich
sie trzymac. Jezeli podstawowa zasada jest
oddziatywaé na emocje, a nie na logike,
to trzeba tak rozmawiaé z ludzmi, aby
oddziatywac na te ich czes¢ mézgu,
w ktérej znajduja sie emocje. Dlatego
uczcie sie. MLM to biznes nauki i praktyki.
Nie teorii - méwit Piotr. Jestesmy pewni,
ze po tak profesjonalnym i kompetentnym
szkoleniu obroty tej struktury dynamicznie
wzrosna. Tak trzymaé.. |








